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Borging 2018

Sportimpuls

Hoe borg je lopende Sport- en 

beweegactiviteiten na afloop van de 

subsidieperiode?



2018

Sportimpuls

1. Wat is Borging?

2. Wat zijn elementen van Borging?

3. Interactie – Intervisie

4. Achtergrondinformatie



2017-2019

Sportimpuls

Wie is Wie? 



Borging 2018
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Wat is Borging / Verankering van 

lokale initiatieven voor jullie ?



Borging 2018
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Borging of Verankering is:

• Structurele inbedding van initiatieven,

• Interventie of aanpak= onderdeel van de 

reguliere werkwijze / beleid, 

• Aan de slag met uitkomsten,

• Dynamisch proces, 



Borging 2018
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Borging blijkt niet altijd makkelijk:

• Te laat mee begonnen,

• Niet aan gedacht,

• Te druk met de waan van de dag,

• Wegvallen financiering,

• Lastig onderwerp,

• Samenwerking loopt stroef, 



Borging – Samenspel Elementen
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Borging – Aanbod
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• Stel vragen aan doelgroep-verwijzers

• Wees uniek

• Monitoren, evalueren en bijstellen

• Ga niet zelf het wiel uitvinden

• Voorbeelden

• Interventie eigenaar

• Allesoversport.nl 

• Rol gemeente - BSC



Borging - Mensen
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• Deskundigheid 

• Inzet buurtsportcoach

• Inzet vrijwilligers en stagiairs

• Kennisoverdracht documenten

• Train-de-trainer / coaching



Borging - Samenwerking

Sportimpuls

• Gezamenlijk doel

• Wees open over belangen 

• Investeer in de relatie

• Terugkoppelen en bevragen!

• Aandacht voor proces 

• Inbedden in beleid

• Inbedden in reguliere werkzaamheden



Borging - Marketing
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• Communicatieboodschap

• Een naam en logo 

• Werving van deelnemers

• Delen van voortgang en resultaten

• Social media

• Communiceer over opbrengsten

• Wees zichtbaar voor stakeholders



Borging –M&E
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• Tellen en vertellen

• Tevredenheid van deelnemers

• Tevredenheid van verwijzers

• Verbeteren van activiteiten  

• Inzicht in resultaten en opbrengsten

• Maak een M&E plan



Borging - Geld
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• Opstartkosten / structurele kosten

• Meerjarenbegroting 

• Meerdere bronnen van financiering

• Inzet van samenwerkingspartners 

• Inzet van andere lokale partijen



Borging- Financiering
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Stel je voor… 

je gaat op bezoek bij de beleidsmedewerker sport bij de gemeente. Je bent al de 

derde sportaanbieder deze maand. Je hebt een – naar eigen zeggen – succesvol 

Sportimpuls project bijna afgerond, en bent op zoek naar vervolgfinanciering. Je hebt 

het helemaal bedacht en berekend; je hebt €5000 per jaar nodig om je activiteiten te 

borgen…

Hoe ga je het aanpakken? 

Filmpje;

https://www.allesoversport.nl/artikel/hoe-vergroot-ik-de-kans-op-financiering-voor-mijn-

sport-of-beweegproject/

https://www.allesoversport.nl/artikel/hoe-vergroot-ik-de-kans-op-financiering-voor-mijn-sport-of-beweegproject/


Borging- Financiering
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Verdiep je in de ander:

Weet welke doelen iemand nastreeft en wat zijn of haar belang is om te 

investeren in jouw project of samenwerking. 

• Bekijk de website van de betreffende organisatie goed, verdiep je in 

de missie, visie, projecten of thema’s en samenwerkingsverbanden,

• Ga op zoek naar haakjes voor samenwerking. Ga je in gesprek met 

de gemeente? Verdiep je dan in de beleidsnota sport, maar ook in 

thema’s als wmo, gezondheid, armoede en jeugd. Bedenk hoe jouw 

project of aanbod kan bijdragen aan doelen van de beleids-

terreinen en werk dat zoveel mogelijk uit.



Borging- Financiering
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Verdiep je in de (mogelijke) opbrengsten

Denken in en communiceren over opbrengsten is in alle gevallen waardevol 

voor sport- en beweegaanbieders. Bij de start van een nieuw project of 

initiatief en bij een lopend project met een aflopende subsidie. 

Zorg dat je weet wat jouw project, aanbod of samenwerking oplevert of 

waarschijnlijk gaat opleveren.



Borging- Financiering
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Verdiep je in de (mogelijke) opbrengsten

• Verzamel de resultaten en effecten van de afgelopen jaren en zet die op 

een rij in een aantrekkelijke Factsheet of nieuwsbrief;

• Deelnemersaantallen, aantal en soort activiteiten etc

• Tevredenheid van deelnemers, effecten bij deelnemers

• Tevredenheid van samenwerkingspartners 

• Laat in een pitch of Factsheet zien wat andere partijen investeren in de 

borging van het project; 

• Denk hierbij niet alleen in kosten, maar ook aan 

• inzet van uren,kennis, gebruik van materialen en accommodatie,

• hoeveel vrijwilligers er betrokken zijn, want dat is voor 

gemeenten (en fondsen) ook van belang, 



Bronnen Borging

Sportimpuls

• Kennisdossier ‘Borging van lokale sportinitiatieven; www.kcsport.nl

• Kennisdossier borging integraal gezondheidsbeleid; www.zonmw.nl

• Informatie en advies Sportimpuls; www.sportindebuurt.nl

• www.cbs.nl (statline)
• www.vzinfo.nl
• www.sportopdekaart.nl – RIVM

http://www.nisb.nl/
http://www.zonmw.nl/
http://www.sportindebuurt.nl/
http://www.sportopdekaart.nl/
http://www.sportopdekaart.nl/
http://www.sportopdekaart.nl/


Ondersteuningsmogelijkheden?
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Ondersteuningsorganisatie Sportimpuls 

• Decentrale adviseringsrol wordt overgenomen door 

centraal aanspreekpunt

Contactgegevens:

sportimpuls@nocnsf.nl of 06 - 23271773



VRAGEN?


